Satis Teklif Yonetimi

Teklif yonetim sistemi ile satis faaliyetleri bir batln olarak izlenir ve planlanir. Satis yapilmasi planlanan
misteriler, bu muisterilerle temas kurmak igin aranacak kisiler belirlenir, randevular kaydedilir. Planlanan satislar
yaninda olmasi muhtemel satis firsatlari da ayni sekilde izlenir.

Satis elemanlan igin tip belirlemek ve bu tipler icin muisteri portféyld olusturmak mimkindir. Satis elemanlarini
satis temsilci ve plasiyer olarak tanimlanir. Satis temsilcileri firma bagimsiz satis elemanlaridir. hedef musteri
belirleme, musterilere teklif sunma ve teklifleri siparise dénlstiirme sireglerinde yer alir. Plasiyer firma bagiml,
sicak satis yapan elemanidir.

Satis iliskisi hedeflenen ancak henliz ticari bir iliski kurulmamis hedef/potansiyel kisi/kurulus ya da gruplari
kaydetmek bunlara yapilacak satiglari planlamak mimkuandur. Misterilerin hangi sektdrlerde faaliyet
gosterdikleri ve is hacimleri kaydedilerek raporlanabilir. Musterilerle ilgili her turlG detay bilgi yaninda ilgili kisi
kayitlari da tutulmaktadir.

Teklif yonetim sisteminde genel bazli satis firsat ve faaliyetleri kaydedilerek izlendigi gibi her satis elemani
kendine 6zel ajanda olusturarak satis faaliyetlerini kaydederek izleyebilir.

Teklif Yonetim Sistemi Satis ve Dagitim program bolimunde yer alir.
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